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En reunion desarrollada en el Centro de Desarrollo Empresarial SBDC — SENA
Maicao, con la emprendedora CINDY PAOLA SOTOMAYOR, lider del proyecto
y SELENE KARINA ROMERO ZUNIGA, orientadora de emprendimiento, se
reviso6 el proyecto presentado en convocatoria de vigencia anterior, teniendo
en cuenta el informe de evaluacion de la convocatoria 133 1C, de
emprendimiento femenino.
Acorde con la evaluacion, Los items 1, Quien es el cliente esta claramente
definido, con un nicho especifico y propuesta de valor diferenciada. No
obstante, se recomendé fortalecer el sustento con datos estadisticos que
permitan cuantificar el mercado potencial y proyectar con mayor precision la
demanda. El problema y la necesidad se encuentran bien formulados y
alineados con el segmento objetivo.
En el componente técnico, aunque el proceso productivo esté estructurado y
detallado, se sugiere realizar ajustes en la descripcion operativa para mayor
coherencia entre capacidad instalada y metas de produccién, especialmente
frente al volumen proyectado de unidades.
En el componente legal, si bien se contempla la constitucion asociativa y
registros basicos, se indico fortalecer el cumplimiento normativo
incorporando el concepto de viabilidad del Cuerpo de Bomberos,
actualizacion del SG-SST y control de riesgos asociados al manejo de textiles
y equipos eléctricos. Las emprendedoras manifestaron que avanzaran en la
unificacion y actualizacion del Registro Mercantil y RUT, asi como en la
consolidacion de las normas aplicables a la actividad de confeccion.
En el componente financiero, se recomendé revisar la rentabilidad de la linea
“Listo para Usar”, ajustando estructura de costos y precio de venta para
mejorar el margen de contribucién. Asimismo, se sugiri6 recalibrar la
proyeccion de ventas acorde con la capacidad operativa real, dimensionando
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